
День седьмой

Bootcamp

Создания и развития успешных 
цифровых продуктов!



Bootcamp

I — Поиск идей
Урок №1 ■ Продуктовые исследования 
Урок №2 ■ Customer Journey Map
Урок №3 ■ Дизайн мышление
Урок №4 ■ Jobs to be done / Job Stories
Урок №5 ■ ТРИЗ / АРИП

II — Валидация идей
Урок №6 ■ MVP / MDP
Урок №7 ■ Problem-Solution / Validation board
Урок №8 ■ Lean Canvas

III — Развитие продукта
Урок №9 ■ AARRR / NorthStar фреймворк
Урок №10■ Юнит-экономика / Метрики
Урок №11 ■ UI/UX / Product Evolution Canvas

IV — Управление функциональностью 
продукта
Урок №12 ■ WSJF / User Story Mapping 
Урок №13 ■ GIST /Impact / Road Planning

V — Взаимодействие в команде
Урок №14 ■ Servant Leadership
Урок №15 ■ метод Канбан 
Урок №16 ■ Scrum фреймворк
Урок №17 ■ Инструменты фасилитации

VI — Культура и организационные 
модели
Урок №18 ■ Видение, миссия и ценности компании
Урок №19 ■ Модель культур Шнейдера / OKR 

VII — Управление изменениями
Урок №20 ■ Кайдзен / Теория ограничений 



Валидация 
решений
Соответствие проблем и решений основано на 
принципах бережливого стартапа, модели 
ленивого пользователя и дизайна 
взаимодействия с пользователем. 
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Шаблон «Соответствие проблем и решений» 

Структура шаблона помогает 
предпринимателям, маркетологам и всем 
инноваторам выявлять модели поведения и 
понимать, что будет работать и почему. Этот 
шаблон помогает определить решения с более 
высокими шансами на принятие решения, 
сократить время, затрачиваемое на 
тестирование, и получить более полное 
представление о текущей ситуации на рынке.
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Шаблон «Валидаций гипотез» 

Проверка идей, валидация клиента, решений 
и проблем  — это второй этап метода Customer 
Development, суть которого заключается в 
подтверждении гипотез о ценности вашего 
продукта и гипотезы о возможном масштабе 
развития.
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Спасибо!
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